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                                                    暨南大学国际商学院团委、学生会

暨南大学国际商学院

第二届“金捷成”杯

“商业精英”挑战赛

策划书
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暨南大学国际商学院团委、学生会

一、大赛简介

活动名称：暨南大学国际商学院第二届“金捷成”杯“商业精英”挑战赛
活动概述：“始有暨南，便有商科。” 暨南大学国际商学院弘扬百年商科教育的深厚底蕴，发挥成功举办各类商业实践大赛的优势，与金捷成贸易发展有限公司携手倾力奉献第二届“商业精英”挑战赛！本届大赛由珠海金捷成公司提供指定产品作为比赛产品，参赛团队将围绕产品进行全面地营销策划和市场实战。参赛团队根据珠海金捷成贸易发展有限公司提供的背景资料和要求，完成营销策划方案并进行市场实战。比赛分为前期营销策划、中期实战后期成果展示三个阶段，综合两个阶段的表现评选出优胜队伍，授予“商业精英”。

活动目的： 1.帮助高校大学生明确学习目标，端正学习态度，增强学习动力，树立和提高竞争意识和能力。

              2.丰富高校在校大学生的课余生活，提供实践、交流和学习的机会和平台。 

              3.加强高校大学生综合能力的提升，让广大学子在活动中进行智慧的分享，灵感的交流，从而提高其自主创新能力和团队合作的协调能力，以及培养他们面对社会的勇气。

              4.创建一种学校和社会相结合的互动模式，通过写策划书和实战销售这种将理论和实际相结合的比赛模式，给广大高校大学生提供进一步认识社会、体验职场和加深对商业运作的了解的机会，以储备未来择业、就业、创业技能型知识。 

              5.珠海金捷成贸易发展有限公司也可以在高校建立、强化本企业的品牌形象，发掘、储备营销人才，得到更多年轻学子倾尽心智构思的营销方案。同时还可以与暨南大学珠海校区建立良好的合作关系。

活动意义：     在本次大赛活动期间，来自海内外的广大学子将通过团队合作、激发灵感，分享智慧，让同学们得到自我表现的机会，并且在行动中发现自己的不足，从而增强同学们对当今社会压力以及应对未来职场的信心，提升同学们的综合能力；合作企业也可以在高校建立、强化本企业的品牌形象，发掘、储备营销人才，得到更多年轻学子倾尽心智构思的营销方案。

本次“商业精英”挑战赛将为学子提供尝试、证明自己的机会，也为合作企业提供了崭新的展示舞台！我们期待着与您携手合作！

      活动口号：严谨踏实大胆细心，商业精英你我同行。

 求知求实探索创新，商业梦想辉煌共进！

活动时间：二〇一二年十月十二日至十一月二十五日

活动地点：暨南大学珠海校区 

活动对象：暨南大学珠海校区全体学生
主办单位：暨南大学国际商学院团委、学生会

总负责人：王玫莹  关佩婷  黄子阳

二、活动流程

（一）初赛（10月11日——10月30日）

1、报名

（1）网上报名：10月12日起接受网上报名，参赛者组队报名，每支队伍4——8人，参赛者填写电子版报名表发至商英公邮，并在摆摊开始后填写纸质版报名表。

（2）摊位报名：10月17、18日摆摊期间派发传单（反面印有报名表），参赛者组队报名，将每个队伍的报名表一齐上交，并下载电子版报名表交至公邮。

（3）宣讲会：（可以接受现场报名）
活动概述：本次活动以宣讲会的形式，具体地学生介绍金捷成企业，也为学生提供一个机会学习相关企业知识，同时可为“商业精英”挑战赛做二次宣传，提高活动的知名度。 

活动时间：二〇一二年十月十九号晚七点到九点

活动地点：日月湖论坛

2、上交初赛策划

（1）电子版：各参赛队伍应在10月21日晚19点之前上交其营销策划至商英公邮（jnugsybc@163.com）。

（2）纸质版：每个队伍将其营销策划纸质版在10月21日晚19点之前交至其跟进干事处。

3、结果公布：选出10组参赛队伍进入复赛，将结果以通知形式粘贴出来，并由每组的跟进干事通知参赛队伍初赛结果。

（二）复赛（11月4日——11月17日）
1、企业参观：每支队伍至少派2名人参加，统一到企业进行参观学习并开始完善策划。
（1）时间：11月4日14:00——18:00 (暂定)
（2）参观当天具体流程
12:15-12:30
北门集合，清点人数。

12:30-13:30
驱车前往企业。

13:30-13:45
清点人数，前往座谈地点。

13:45-15:35
企业座谈，包括公司发展史（约20分钟）；


清单上产品介绍（约30分钟）；


营销介绍（约30分钟）；


互动环节（约30分钟）。

15:35-15:45
前往咖啡制作地点

15:45-16:40
观看咖啡制作（约20分钟）；


观看冲泡咖啡表演（约20分钟）；


咖啡品尝环节（约15分钟）；


（期间由企业工作人员讲解。）

16:40-16:50
集合上车，清点人数，准备前往门店。

16:50-17:20
驱车前往企业。

17:20-17:50
企业工作人员讲解营销模式，实地观看营销过程。


（若期间没有客人前往，由工作人员模拟现场营销。）

17:50-18:00
清点人数，准备回校。

18:00-18:30
驱车回校。

2、实战营销（11月5日——11月15日）
（1）校内营销：11月7，8日中午于小罗马广场织校内销售，十支队伍分成两组抽签选择销售时间，参赛者在校内销售时最好记下购买者的姓名和电话，在销售当天要将销售情况（价格、数量）和购买者的信息报告给本组的跟进干事，跟进干事随机在购买者当中进行抽奖，电话连线确保真实性，被抽到了购买者可获得精美小礼品一份，每次抽取2人。
（2）校外销售:参赛队伍自己找场地进行校外销售，将时间地点提前通知跟进人员以便跟进人员跟进。
监督细则：1.由跟进干事填写订单收据以及收费，收据跟进人员持一份，给顾客一份，队伍持一份（收据写明白销售物品，销售价格，数量，单价，交易日期和时间）

          2.跟进人员当天结算该队伍销售情况，做好统计

 3、复赛评分

11月18日张贴海报公布复赛成绩、晋级选手，18日晚跟进干事通知本组复赛结果，同时通知没有进入决赛的队伍也有可能获奖，并邀请其参加决赛的晚会。

评分方法：

（1）销售：销售成绩=11分—销售排名（例如销售量第一的成绩=11-1=10分）。

（2）策划：根据每组的策划改进程度给分（0——10分）。

（3）团队协作：由三个部长组成的突击小组对各队人员进行2次抽查，最终将三位部长6次抽查的成绩进行求平均分（0—10分）。

最后总成绩=销售成绩*40%+策划成绩*40%+团队协作成绩*20%

（三）决赛

决赛时间：2012年11月25日晚上19:00-22:00

决赛参加者：在复赛中分数排名前六位的六个队伍进入决赛。

地点 ：学生活动中心 

主办单位：暨南大学国际商学院团委、学生会

1、决赛流程：

A.司仪开场

B.介绍评委。

C. 决赛的形式：

分组情况：将六个队伍抽签标号进入第一轮，第一轮结束后抽签标号进入第二轮，根据两轮分数之和决出冠军一名，亚军一名，季军两名。

D决赛当晚流程：决赛共分为两轮，

第一轮第一部分为前三组的ppt展示（包括策划展示与实战展示两个部分）与提问环节。在每一队的ppt展示结束后其他队伍可以争夺一个提问的机会，评委有10分钟的提问时间（包括队伍的回答时间）评委根据各个队伍的表现情况给出分数。工作人员统计分数。

中场休息，表演

第一轮第二部分为后三组的ppt展示（包括策划展示与实战展示两个部分与提问环节。在每一队的ppt展示结束后其他队伍可以争夺一个提问的机会，评委有10分钟的提问时间（包括队伍的回答时间）评委根据各个队伍的表现情况给出分数。工作人员统计分数。
中场休息，表演

第二轮定为将6支队伍分成3组，关于各自的方案互相提问，以辩论形式，互相找出不足。之后评委提问，评委可以根据第二轮的表现提问，也可以结合选手在第一轮中的表现情况提出相应的问题，并根据选手回答情况和第二轮整体的表现给出分数。第二轮结束后以分数排名评出冠亚季军。

E.评委选出各种奖项，颁奖仪式, 颁发奖状和奖金。（提前做好流程）

F收场：结束后 由工作人员负责还原桌椅、清理现场

2、奖项设立

本次“商业精英”挑战赛将根据复赛和决赛总成绩共决出：

一等奖一名（冠军，奖金RMB3000元，并获得贵企业的实习机会）冠军团队金捷成有可能将给予后续资助。
二等奖一名（亚军，奖金RMB2000元）

三等奖二名（季军，奖金RMB1000元）

单项奖：
最佳创意奖一名（奖金RMB 500元）

最佳策划奖一名（奖金RMB 500元）

最佳销售奖一名（奖金RMB 500元）
最佳团队奖一名（奖金500元）
  注：本策划中涉及的复赛及决赛的具体时间、决赛流程、单项奖设置为暂定，暨南大学国际商学院对本次活动保留最终解释权。
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